评分表
	分项
	评分因素
	满分分值
	说明

	价格
	投标报价
	20
	磋商报价得分=（磋商基准价/最后磋商报价）×20
1、磋商基准价为满足采购文件要求且最后磋商报价最低的报价。
2、最后磋商报价为最终报价表中的合计报价。

	技术
	服务方案
	30
	1、项目整体服务方案内容科学全面、部署明确合理，可行性强，针对性强，工作方法得当，对项目需求响应全面，完全能够保障项目实施（得30分）；
2、项目整体服务方案内容具体、部署得当，对项目需求响应较全面，能够保障项目实施（得20分）；
3、项目整体服务方案内容较合理、部署较详细，有可行性，对项目需求响应不全面，基本能够保障项目实施（得10分）；
4、项目整体服务方案内容合理欠合理、欠完善，对项目需求响应不全面，无针对性，部分能够保障项目实施（得1分）；
5、未提供服务方案。（得0分）

	
	实施方案
	15
	[bookmark: _GoBack]1、供应商实施服务方案十分详尽、准确，对于本项目需求具有针对性，方案内容十分完整并且清晰无遗漏，能够充分满足采购人的采购需求，（得15分）；
2、供应商实施服务方案基本详细、实施服务系统完整，实施服务团队人员完善，基本满足采购人的采购需求（得10分）；
3、供应商实施服务方案比较详细、实施服务系统较完善，实施服务团队人员较完善，勉强满足采购人的采购需求（得5分）；
4、供应商实施服务方案内容较差，缺少实施服务团队人员，不能满足采购人的采购需求（得1分）；
5、未提供实施方案（得0分）。

	
	应急保障及安全保障措施
	15
	1、 各种突发事件应急流程及措施合理规范，应急管理制度科学完善，针对性强（得15分）；
2、 各种突发事件应急流程、措施、管理制度内容基本完善，无针对性（得10分）；
3、各种突发事件应急流程、措施、管理制度内容较完善，无针对性（得5分）；
4、各种突发事件应急流程、措施、管理制度内容不完善，有欠缺（得1分）；
5、未提供应急保障及安全保障措施（得0分）。

	
	售后服务保障
	15
	1、 供应商售后服务保障内容科学、合理、售后服务系统完善、针对性强，综合实力强大，能够充分满足采购人的需求(得15分)；
2、 供应商售后服务保障内容比较科学、合理、售后服务系统基本完善、针对性强，综合实力较为强大，能够满足采购人的需求(得10分)；
3、供应商售后服务保障内容比较科学、合理、售后服务系统完善、针对性较强，综合实力较为强大，能够满足采购人的需求(得5分)；
4、供应商售后服务保障内容一般(得1分)；
5、未提供售后服务保障（得0分）。

	商务
	业绩
	5
	评审小组综合评定供应商近3年内的项目相关的业绩（2022年3月份至今，以合同签订时间为准），每提供一个得1分，满分5分。
1、业绩证明材料须同时提供合同及验收证明的复印件，加盖供应商公章后附在响应文件中。
注：①合同须至少包含签订合同双方的单位名称、合同项目名称、合同金额、签订双方的落款盖章、签订日期、合同清单。
②验收证明为验收报告或用户报告、或开具的项目全部完成验收合格后应付款项的全额发票。验收报告或用户报告须至少包含合同名称或合同编号、验收时间及用户盖章。
2、证明材料须清晰可辨，不得遮挡涂黑，否则不予认定加分。
3、类似项目业绩指与本项目采购内容相关的业绩，否则不予认定加分。


注：1、保留小数点后两位（按四舍五入原则）
2、磋商小组应当根据综合评分情况，按照评审得分由高到低的顺序推荐1名成交供应商。评审得分相同的，按照最后报价由低到高的顺序推荐。评审得分且最后报价相同的，按照技术指标优劣顺序推荐。
3、供应商加分项相应产品响应报价之和以磋商小组复核结果为准。
4、供应商在报价时须提供与以上评分因素相关的材料。如果发现有弄虚作假的，将取消其资格。
5、保密要求
从磋商时起到成交公告发布时止，有关采购文件的审查、澄清、评估和比较以及有关授予合同的意向的一切情况都不得透露给供应商或与上述评审工作无关的人员。



